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Strategiczna wspétpraca PKO Banku Polskiego i Grupy Azoty

PKO Bank Polski bedzie finansowat partneréw biznesowych Grupy Azoty dziatajacych w branzy rolniczej
i przetwoérstwa rolno-spozywczego.

Efektem podpisanego przez obie spdtki porozumienia ma by¢ réwniez wykorzystanie sieci dystrybucji
producenta nawozéw do sprzedazy produktdw bankowych, a takze wspdlne dziatania marketingowe skierowane
do producentéw rolnych.

Stabilne finansowanie w postaci kredytdw czy faktoringu to dla przedsiebiorcéw rolnych bedacych
kontrahentami Grupy Azoty droga do poprawy ptynnosci oraz wieksze mozliwosci rozwoju biznesu. Dla
producenta nawozoéw oznacza to z kolei wzrost sprzedazy, a dla Banku szanse na pozyskanie nowych klientow

i ekspansje na rynku rolno-spozywczym. Przyjety przez obie spdtki model wspodtpracy zaktada rowniez, ze

w przysztosci dystrybutorzy nawozow beda mogli oferowac produkty bankowe z uwzglednieniem specyfiki
branzy rolno-spozywczej. Porozumienie najwiekszego polskiego banku i lidera krajowego sektora chemicznego
wpisuje sie w rzadowa strategie wspodtpracy miedzy spdtkami Skarbu Panstwa. Zgodnie z jej zatozeniami wspdlne
projekty inwestycyjne sa kluczowe dla efektywnego wykorzystania majatku i wzrostu wartosci aktywow
podmiotéw nadzorowanych przez Ministra Skarbu Panstwa. Jednoczesnie wspdtpraca z Grupa Azoty ma by¢
jednym z najwazniejszych elementdéw nowej strategii dziatan PKO Banku Polskiego w sektorze rolno-
spozywczym. - ,Polskie rolnictwo od momentu wejscia do Unii Europejskiej bardzo dynamicznie sie rozwija,
modernizuje, konsoliduje stanowiac jednoczesnie wazny element bezpieczenstwa zywnosciowego kraju.

W efekcie coraz wiecej polskich produktéw najwyzszej jakosci trafia za granice, zwtaszcza do krajow UE,
pozytywnie wptywajac na wzrost naszego PKB. PKO Bank Polski chce jeszcze intensywniej niz dotychczas
wspierac ten wazny sektor gospodarki oferujac 'szyte na miare' rozwigzania finansowe. Nawigzanie scislejszej
wspotpracy z Grupa Azoty to element tej strategii” - moéwi Jakub Papierski, Wiceprezes PKO Banku Polskiego. Jak
wynika z danych, Polska jest obecnie siédmym producentem rolnym w UE. Branza rolno-spozywcza w naszym
kraju wytwarza 8% PKB. Od wejscia Polski do Unii Europejskiej w 2004 roku wartos¢ produkcji rolnej wzrastata

o ponad 5% kazdego roku. Biznesowo rolnictwo odnotowuje ciagty wzrost, niezalezny od cykléow ekonomicznych.
Eksport i bilans handlowy w sektorze rolno-spozywczym stale wzrastaja. Wzrost jest wspierany mocno przez UE
oraz krajowa polityke rolna.

- ,Jako uczestnik rynku obserwujemy z uwaga wszystkie zmiany jakie zachodza w polskim rolnictwie. W ostatniegj
dekadzie dato sie zauwazy¢ zdecydowany wzrost eksportu produktdw rolnych oraz zwrot w kierunku rolnictwa
precyzyjnego i innowacyjnych technologii. Krajowy sektora zywnosciowy dalej bedzie sie dynamicznie sie rozwijat
i chcemy mie¢ w tym swdj aktywny udziat. Zalezy nam aby dzieki wspotpracy z PKO dostarczac korzysci naszym
wspolnym klientom dla dalszego rozwoju tego strategicznego dla polskiej gospodarki sektora” — podsumowuje
nawigzanie wspotpracy Andrzej Skolmowski, Wiceprezes Grupy Azoty. Skorzystanie z dobrej koniunktury, dajacej



szanse na dalsze przyspieszenie modernizacji branzy, wymaga jednak rozwigzania najwiekszych problemow
polskiego rolnictwa: relatywnie niskiej produktywnosci, rozdrobnionej struktury gospodarstw rolnych, a takze
niewystarczajacej infrastruktury produkcyjnej wymagajacej zmiany w kierunku ,produkcji wysokiej jakosci”.
Nowa strategia dziatarh PKO Banku Polskiego w sektorze rolno-spozywczym odpowiada na te wyzwania i ma na
celu wsparcie przedsiebiorcéw w procesie dokonywania niezbednych zmian oraz inwestycji. Bank chce
zaoferowac klientom petna palete produktéw i ustug bankowych dostarczanych przez zaangazowanych i wysoko
wykwalifikowanych pracownikéw z doskonata specjalistyczng znajomoscia rynku rolnego. Osiggnieciu
zatozonych celdw biznesowych ma stuzy¢ przede wszystkim pozyskanie nowych klientéw strategicznych, czyli
grup producenckich, ktdérych obroty przekraczajg 500 min zt. W Polsce funkcjonuje obecnie w branzy rolno-
spozyweczej 115 takich firm. PKO Bank Polski ma relacje biznesowe z 23 z nich i w najblizszych latach planuje co
najmniej podwojenie tej liczby. Dziatania akwizycyjne beda sie skupiac przede wszystkim na podmiotach

z wiekszosciowym kapitatem polskim ze wzgledu na charakter i misje Banku, a takze procesy decyzyjne po
stronie klienta (decyzje strategiczne i finansowe podejmowane lokalnie). Oprécz kredytdw czy faktoringu, Bank
bedzie oferowat klientom strategicznym réwniez bardziej zaawansowane produkty, np. skarbowe umozliwiajgce
zabezpieczenie przed wahaniami cen towardéw (commodity hedging), cash management, a w dalszej kolejnosci
produkty rynku instrumentéw diuznych (emisja obligacji) oraz ustugi Domu Maklerskiego. Rdwnoczesnie Bank
chce zwiekszy¢ zaangazowanie w obstuge gospodarstw rolnych. W ramach finansowania ,taricucha dostaw”
podstawa w tym zakresie bedzie obstuga producentdw, ktdrzy dostarczajg swoje produkty do klientéw
strategicznych obstugiwanych przez Bank. W kolejnych latach planowane jest rozszerzenie dziatalnosci w branzy
rolnej poprzez rozpoczecie obstugi réwniez innych gospodarstw, o powierzchni wiekszej niz 50ha. Celem jest
osiggniecie w tym sektorze w ciggu kilku lat dwucyfrowych udziatéw w rynku.



